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Т1 сегодня — лидер российского ИТ-рынка 

Многопрофильный ИТ-холдинг, предоставляющий 

полный спектр решений для реализации высоко-

технологичных проектов с учётом актуальных 

потребностей и отраслевой специфики заказчиков

850+
корпоративных 

и государственных 

клиентов

№1 в России

Крупнейшие ИТ-компании

Крупнейшие группы 

и компании в области ИКТ

Рынок Решения Партнёры

40+
центров 

компетенций

150+
единиц ПО 

внесено в ЕРРП 

138
компаний в партнёрской сети НОТА

369
вендоров интеграции

485
сервисных партнёров

249,6 млрд руб.

выручка за 2024 г. по МСФО

+29% к 2023 г.

27 000+
сотрудников в ИТ-холдинге Т1
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Экспертиза Холдинга Т1 для максимальной 
эффективности бизнеса

Компетенции ИТ-холдинга Т1 позволяют реализовывать комплексные проекты в области цифровой трансформации 

для заказчиков любой отрасли с учётом различных уровней развития инфраструктуры и масштабов бизнеса

Бизнес-направление, 

объединяющее разработку, 

поставку и поддержку 

ИТ-решений

Центр технического 

обслуживания оборудования, 

поддержки общесистемного ПО и 

инфраструктурных решений 

+ Заказная разработка проектов 

любой сложности «под ключ»

Бизнес-направление 

со специализацией 

в области больших данных 

и искусственного интеллекта

+ Многопрофильная 

ИТ-компания, комплексно 

закрывающая потребности 

рыночных заказчиков

+ Облачные сервисы

Мультипродуктовый вендор отечественного ПО

Разработка, поставка, внедрение и поддержка собственных продуктов 

Центры компетенций



• On-premise для Enterprise

и организаций с госучастием

• SaaS* для SMB

Инструменты могут работать по отдельности, 

но вместе дают синергетический эффект              

* Готовность SaaS — 2026
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* Time-to-market (T2M) — время от начала разработки идеи до конечного запуска решения и его выхода на рынок



•

•

•

•

•

•

•

•

•

•

•

•

•

•

•

•

•

•

•



•

•

•

•

•

•

•

•

•

•



                        
                     












